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Wachstumschance Auslandsgeschaft — Neue Marktorientierung
aufgrund des geopolitischen Wandels
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== Die NRW.BANK In Kurze

= Forderbank fur Nordrhein-
Westfalen

= Grofste Landesforderbank

= Eigentumer: Land NRW
(1009%b0)

= Haushaltsunabhangig

= \Wettbewerbsneutral
= Partner der Banken und
Sparkassen
= Hausbankenprinzip

-
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== N RW.BANK
EU- und Aullenwirtschaftsforderung

Primar: Kleine und mittelstandische Unternehmen der gewerblichen Wirtschaft (KMU)
Sekundar: Multiplikatoren im AuBenwirtschaftsnetzwerk

Zielgruppe

Gegenstand der

Beratung = Offentliche Forder-und Finanzierungsinstrumente von Land, Bund, EU und im Zielland

Individuelle und vorhabensorientierte Beratung
Workshops, Informationenveranstaltungen, Messen
Vortrage

Publikationen

Formate der Beratung

Partner im EU-Beratungsnetzwerk Enterprise Europe Network (EEN), in NRW bekannt als NRW.Europa*
Besonderheiten = Kooperationen mit internationalen Fordereinrichtungen und weiteren Akteuren in der AuBenwirtschaft
»No wrong door-Prinzip”

-
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*NRW.Europa

Uber 600 Partner
in mehr als 60
Landern

Weltweit grofites
Unternehmens-
beratungsnetzwerk

https://een.ec.europa.eu/
www.nrweuropa.de

Partner in NRW

ZENTTGmbH,
NRW.BANK plus
IHK NRW und
NRW.Global
Business
(assoziiert)

One-Stop Shop

far
Internationalisie-
rung und
Innovation

gNRW.BANK & NRWGLOBAL
ZENIT: & & M

Services

POD
Technologieberatung
Koop-Partnersuche
Inno-Management

*bnelm_xk

Simess Support o Your Doersten



*NRW.Europa - Service

£3 I

Internationale Informationen zu Internationalisierungs- Kooperations- Marktorientierung
Fordermittel- und EU-spezifischen unterstutzung partnersuche und -erschlieRung
Finanzierungs- Themen
beratung

https://een.ec.europa.eu/ NRWBANK (o NRWGLOBAL MNRW e'gtr%fpﬁse
: .ec. . T ; * europe
www.nrweuropa.de Z E N I % % %&‘ﬁﬁ!ﬂﬁﬁém * network

Simess Support o Your Doersten



- NRW.BANK
Kooperationspartner AulSenwirtschaft

NRW.BANK/ B NRW.Global Cluster /

KfW / DEG/ . IHK / AHK
EULER Business / BSD* Netzwerke /
AUMA Verbande

HERMES

Forderbanken in Forder- General-
Europa/ agenturen in konsulate /
EIB & EIF Ziellandern Botschaften

GlZ / sequa/
GTAI, AWE

*BusinessScout for Development

-
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—= Offentliche Forderung & Finanzierung — Uberblick
Beratung fur alle Phasen im Internationalisierungsprozess

Beratungszuschiisse aus Forderprogrammen fir Finanzierung kommerzieller Beratung

Phase 1 e Strategieberatung durch Partner im Enterprise Europe Network
Marktorientierung

EU- und AuBenwirtschaftsberatung

NRW.BANK
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NRW.BANK im Netzwerk NRW.Europa

Optionen fur eine Unterstutzung bel der
MarkterschlieBung und Geschaftspartnersuche

8 | 18.10.2022 | Wachstumschance Auslandsgeschaft - Neue Marktorientierung \&NRW'BANK




NRW.BANK im Netzwerk NRW.Europa

Optionen fur eine Unterstutzung bel der
MarkterschlieBung und Geschaftspartnersuche
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Phase 1
Marktorientierung
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Marktorientierung

- Strategieberatung NRW.Europa

Selbstexploration (interner Prozess) / Sparrings-Partner
= Produkt-/Service-Diversifikation
= Auswahl Internationalisierungsform

= Umfeld-/SWOT-Analyse (OEM, Rollenverstandnis,
Wettbewerbssituation am Markt, benotigte Infrastruktur, etc.)

ZENIT s & rrwea newowoes o MIRANRW SR n
- - v

fi
P

https://nrweuropa.de/dienstleistungen/internationalisierung.html

C‘ NRW.BANK
S
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— BeratungSZUSCh Usse I ;/Ihaarg:(;rientierung
RWP-Beratungsprogramm NRW

Zur ErschlieBung neuer Absatzmarkte
Fur KMU ab 5 Jahre nach Geschaftsaufnahme
Zuschuss: max. 50% der Beratungskosten

bei max. 1.500 € Bemessungsgrundlage je Tag
Forderung in max. 2 Phasen, je bis zu 10 Tagewerke

https://www.nrwbank.de/de/foerderung/foerderprodukte/15367/regionales-
wirtschaftsfoerderungsprogramm-rwp---beratung.html
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Marktorientierung

- Beratungszuschusse I
Forderung unternehmerischen Know-hows

Fur allgemeine Beratungen (wirtschaftl., finanzielle, personelle,
organisatorische Fragen) und spezielle Beratungen
Fur Jung (<2 Jahre)- und Bestandsunternehmen (>2Jahre)

auch Unternehmen in Schwierigkeiten

Definierte Beraterqualitat (Nachweispflicht)
Zuschuss: 50 — 90%, max. 3.000 —4.000 €

Bemessungsgrundlage

https://www.bafa.de/DE/Wirtschaft/Beratung_Finanzierung/Unternehmensberatu
ng/unternehmensberatung_node.html
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Marktorientierung

- Beratungszuschusse Il
Beratungsgutscheine Afrika

Bedarfsorientierte Beratungsleistungen gewerbliche Wirtschaft
und Handwerk (Marktanalyse, Finanzierung, Business Case)
KMU der gewerblichen Wirtschaft und des Handwerks (<500
beschaftigte und <50 Mio. € Umsatz)

Substanzielles Umsetzungsinteresse
Zuschuss: max. Forderquote 75% der forderfahigen
Beratungskosten; Tageshochstsatze variabel zw. 800€ und

1.200€

https://www.bafa.de/bga
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Marktorientierung

== AccessZ2Markets

Portal der EU
Multiples Info-Angebot
= Handel (Import/Export) mit Drittlandern (Steuern, Zolle,

Ursprungsregeln, etc.)
= Investitionen im Ausland
= Allgemeine Marktinformationen EU und Drittlandbereich

https://trade.ec.europa.eu/access-to-markets/de/home

C‘ NRW.BANK
S
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Phase 2
MarkterschlielSung
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I N RW. E u rO pa ;/Iha;g;ezrschliesung
Geschaftspartnersuche

Partnering Opportunities Database (POD)
= B2B-Kontakte
= Eigenes Profil erstellen und andere Profile finden

B2B Kooperationsborsen auf ausgewahlten Messen
= Internationales Umfeld von Messen nutzen und schnell potentiellen
Geschaftspartnern begegnen
= face2face und aktiv begleitet

https://nrweuropa.de/dienstleistungen/internationalisierung.html ZENIT2 & mwoan

e e = [
. e

I

-
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MarkterschlieBung

== Auslandsmesseforderung NRW |
Gemeinschaftsstande

Gemeinschaftsstande des Landes NRW
= FUr KMU aus NRW auf ausgewahlten Messen

= Forderung =
= vergunstigte Konditionen

= Optimale Standposition & schlusselfertiger Messestand (inkl.
Technik)

= Firmenubergreifende Werbung

= Landes-Referent NRW als Standleiter

https://www.nrwglobalbusiness.com/de/weltweit-expandieren/auslandsmessen

-
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MarkterschlieBung

= Auslandsmesseforderung NRW 1|
Kleingruppenforderung

Kleingruppenforderung NRW
Fur Unternehmen aus NRW
Mind. 3 Unternehmen im Zusammenschluss

auf beliebiger Auslandsmesse, wenn

= gelistet im auma*-Kalender
= keine Bundes-/Landesmessebeteiligung

Vergunstigung durch Kostenteilung (Planung und Orga)

https://www.nrwglobalbusiness.com/de/weltweit-expandieren/kleingruppenfoerderung
*https://www.auma.de/de/zahlen-und-fakten/deutsche-auslandsmessen

C— NRW.BANK
S
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MarkterschlieBung

- Auslandsmesseforderung des Bundes ||
Auslandsmessebeteiligung (AMP)

= FuUr Unternehmen mit Sitz in Deutschland und ihre
auslandischen Tochtergesellschaften
= Firmengemeinschaftsstande auf internationalen Leitmessen

weltweit (jahrlich neue Festlegung durch BMWK und auma)
= Forderung = Entrichtung eines Beteiligungspreises fur

Standflache, Standbau, Ausstattung und Technik, Marketing

»,made in germany” (ca. 50%ige Kostendeckung It. auma)

https://www.bafa.de/DE/Wirtschaft/Auslandsmarkterschliessung/Auslandsmesseprogramm/auslandsmesseprogramm_node.html
https://www.auma.de/de/zahlen-und-fakten/deutsche-auslandsmessen
https://www.auma.de/de/ausstellen/foerderungen

C— NRW.BANK
S
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MarkterschlieBung

- Auslandsmesseforderung des Bundes ||
Messeprogramm junge innovative KMU

Fur kleine innovative Unternehmen (>10 Jahre) und mittlere innovative

Unternehmen aus Deutschland auf Messe-Einzelstanden

= Klein=<50 MA /10 Mio.€ Jahresumsatz/Bilanzsumme

= Mittel = gemald Legaldefinition EU (49-250 MA /43 Mio.€ Jahresumsatz/50
Mio. € Bilanzsumme)

Fur neue/verbesserte Produkte, Verfahren, Dienstleistungen

Fur gelistete Messen mit hoher Internationalitat (Aussteller +
Besucher), die jahrlich neu festgelegt werden (BMWK)

Forderung: 40% Zuschuss auf max. 12.500€ Kosten fur Standmiete
und Standbau je Aussteller und Messe

https://www.bafa.de/miu
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MarkterschlieBung

= MarkterschlieSsungsprogramm (MEP)
fur KMU

Fur KMU, Selbststandige (gewerbl. Wirtschaft) und Freiberufler

Forderung als modulartige Projekte, bestehend aus:
= |In Deutschland: Info-Events und Info-Reisen fur Einkaufer &

Multiplikatoren
= |m Zielland: Markterkundung, Geschaftsanbahnung, Leistungsschau

Inhaltliche Schwerpunkte (Megatrends, Zukunftsthemen)

= U.a. Abfall/Recycling, Gesundheitswirtschaft, Maschinen-
/Anlagenbau, Zivile Sicherheitstechnologien, Luftfahrt,
Kreativwirtschaft, Umwelttechnologien (insges. 20 Themen)

Tlw. themenbezogene Exportinitiativen des Bundes

https://www.bafa.de/mep

§‘N RW.BANK
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MarkterschlieBung

== EXportinitiativen und Forderprogramme
des Bundes

Exportinitiativen des Bundes

= Energie, Umwelttechnologien, Gesundheitswirtschaft, Zivile
Sicherheitstechnologien und Agrar-/Ernahrungswirtschaft
Forderung = MaBnahmen zur Marktvorbereitung, MarkterschlieBung,
Auslandsmarketing, Info-Events, Markterkundungsreisen, Capacity-Building,

Lander-/Machbarkeitsstudien, Modell-/Pilotvorhaben

Import Promotion Desk

= Unterstutzt deutsche Importeure bei der Beschaffung von Produkten aus E+S-
Landern (Beschaffungsreisen, Fachmessen, Schulungen)

Internationale Managerfortbildung (Fit for Partnership with Germany)

= KMU aus dem Ausland erhalten Ausbildungsforderung in deutschen Unternehmen

https://www.ixpos.de/de/auslandsmaerkte/foerderung
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Kontakt

EU- und Aulsenwirtschaftsforderung

Petra Milesevic (Leiterin)
tel +49 211 91741-2673
mail petra.milesevic@nrwbank.de

Dr. Klaus-Hendrik Mester
tel +49 211 91741-6622
mail klaus-hendrik.mester@nrwbank.de

Silke SchonfuR
tel +49 211 91741-1403
mail silke.schoenfu@nrwbank.de

Peter Hentschel vinsten
tel +49 251 91741-7269
mail peter.hentschel@nrwbank.de

Justus Schunemann
tel +49 211 91741-7230
mail justus.schuenemann@nrwbank.de

Lars Bottcher
tel +49 211 91741-1406
mail lars.boettcher@nrwbank.de
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== Vielen Dank fur lhre Aufmerksamkeit!
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